
A HISTÓRIA DA MOSCA

Deixe-me compartilhar isso com vocês.
Saiu de um livro maravilhoso escrito por Price Pritchett, de
Dallas, Texas.

Começa dizendo:
"Estou sentado num quarto silencioso em Millcroft Inn"...
Um lugar tranquilo, escondido atrás dos Pinheiros, há uma
hora de Toronto, Canadá.
Passou do meio-dia, é final de julho, e ouço os sons
desesperados de uma luta de vida ou morte acontecendo. A
poucos metros dali, há uma pequena mosca queimando o
restante de sua Energia Vital numa tentativa inútil de voar
através do vidro de uma janela.

O som das asas conta a comovente história da estratégia da
mosca…"se esforce mais"!
Mas não está funcionando.
O esforço frenético não oferece nenhuma esperança de
sobrevivência. Ironicamente, a luta é parte da armadilha.
É impossível para a mosca se esforçar o bastante para
conseguir atravessar o vidro. No entanto, este pequeno
inseto apostou sua vida em atingir a sua meta através do
"esforço bruto" e da "determinação''.
A mosca está condenada.
Ela morrerá ali no parapeito.
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Do outro lado do quarto, há 10 passos de distância, a
porta está aberta…
10 segundos de voo e esta pequena criatura teria
chegado ao mundo exterior que buscava.
Com uma fração de esforço, agora desperdiçado ela
estaria livre desta auto imposta armadilha.
A possibilidade de avanço está bem ali. 
E teria sido tão fácil!

Por que a mosca não tenta outra abordagem?
Algo totalmente diferente?
Como ela ficou tão presa a ideia de que a rota,
determinação e esforço ofereceriam a promessa de maior
sucesso?
Qual a lógica de continuar até a morte a buscar um
avanço com "mais do mesmo"?
Não há dúvida de que esta abordagem faz sentido para
mosca.
Lamentavelmente é uma ideia que irá matá-la.

"Esforçar-se mais" nem sempre é a solução para se
conseguir mais. Pode não oferecer nenhuma promessa
real de conseguir aquilo que você quer da vida.
Às vezes, na verdade, é a maior parte do problema!
Se você aposta suas esperanças em se esforçar mais pode
matar as suas chances de obter sucesso.

Autor Price Pritchett 


